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编写前言
为了适应社会主义现代化建设事业对培养人才的需要，我国在20世纪80年代初建立了高等教育自学考试制度，经过近20年的发展，高等教育自学考试已成为我国高等教育基本制度之一。高等教育自学考试是个人自学，社会助学和国家考试相结合的一种新的高等教育形式，是我国高等教育体系的一个组成部分。实行高等教育自学考试制度，是落实宪法规定的“鼓励自学成材”的重要措施，是提高中华民族思想道德和科学文化素质的需要，也是造就和提拔人才的一种途径。应考者通过规定的考试课程并经思想品德鉴定达到毕业要求的，可以获得毕业证书，国家承认学历并按照规定享有与普通高等学校毕业生同等的有关待遇。

从80年代初期开始，各省、自治区、直辖市先后成立了高等教育自学考试委员会，开展了高等教育自学考试工作，为国家培养造就了大批专门人才。为科学、合理地制定高等教育自学考试标准，提高教育质量，全国高等教育自学考试指导委员会（以下简称全国考委）组织各方面专家对高等教育自学考试专业设置进行了调整，统一了专业设置标准，全国考委陆续制定了几十个专业考试计划。在此基础上，各专业委员会按照专业考试计划的要求，从造就和选拔人才的需要出发，编写了相应专业的课程自学考试大纲，进一步规定了课程学习和考试的内容与范围，有利于社会助学，使自学要求明确，考试标准规范化、具体化。

黑龙江省考委根据国务院发布的《高等教育自学考试暂行条例》，参照教育部拟定的普通高等学校有关课程的教学大纲，结合自学考试的特点，组织制定了《国际商务合同自学考试大纲》。

《国际商务合同自学考试大纲》是该课程编写教材和自学辅导书的依据，也是个人自学，社会助学和国家考试（课程命题）的依据，希望各位应考者及授课教师应认真贯彻执行。

                                        黑龙江大学应用外语学院

  二零零九年六月

编写说明

中国加入WTO 意味着中国将进一步与世界各国的政治、经济、文化各个方面的交流与合作力度的加大。然而，中国经济的发展在许多领域里都面临着人才匮乏的局面，特别是能够适应国际竞争需要的国际管理人才，因此，培养并造就一批优秀的国际化人才，是我们在新一轮国际竞争中赢得主动的关键。

黑龙江大学外语部正是根据人才市场的这一需求，凭借多年开办应用俄语专业的经验以及雄厚的应用英语师资力量，特开办了商务俄语专业（独立本科段）。一方面为国家解决国际性商务人才缺乏尽一份微薄之力；另一方面，也为有志于在国际商务方面有更深要求的人士，提供了一个深造的机会。为此，我们经过课程的精心论证、挑选了有丰富教学和实践经验的教师，认真的选择了有针对性的教材来满足学员的要求
根据《国际合同实务教程》的课程要求，我们编写了本书的考试大纲。本考试大纲依据高等自学考试商务俄语（独立本科段）专业的考试计划的要求编写而成，注重考核应考者使用俄语起草和翻译国际商务合同等法律性文件的能力以及对国际贸易主要业务环节的操作规程和国际惯例的了解程度。本考试大纲目的在于使应考者在熟悉国际商务合同的起草，实施等业务的同时掌握与此专业有关的恰当的俄文表达，进而提高其从事国际交流与合作的实际效果。
针对以上要求，本考试大纲进一步规定了课程学习和考试的内容与范围，有利于社会助学，使自学要求明确，考试标准规范化、具体化。

本考试大纲的目的在于使学生在学习的过程中，能够思路清晰、重点突出、一目了然。知道哪些知识应该必须掌握；哪些知识应该理解；哪些知识应该作为一般性的了解；同时也有利于学习者学以致用，并能够帮助学员最大限度的发挥自己的潜能达到学习的目的，顺利的通过考试，用所学到的知识解决实际工作中的问题。能够达到这样一个目的，是我们开办商务俄语（独立本科段）的办学目的，也是广大学员所衷心希望的。

一、课程的性质和学习目的

1、本课程的性质

国际商务合同是高等自学考试商务俄语专业独立本科段的必考的基础课程。国际商务合同作为国际贸易活动的基本要素，其重要作用日益突出。国际商务合同的起草，翻译和实施涉及经济学，社会学，民俗学，谈判技巧和法律等诸多社会科学和人文科学的范围。国际商务合同一书旨在提供当代国际商务合同的起草，翻译和实施的一些基本原则以及一些应当引起注意的地方。通过本课程的学习，应考者应达到普通高等学校商务俄语专业基础阶段的水平。

2、本课程设置的目的和总体课程教学要求

本课程设置的目的在于使自学者深入了解国际商业交易中的商业协议，培养和造就一批适应与现代经济活动特点的具有较高素质的商务人员。本课程是专业核心课，注重从理论上和实践细节上对自学者进行指导，通过该门课程的学习，使学生掌握起草和翻译国际商务合同的基本的原则和基本的方法以及在实际操作中应注意到的特殊之处，然后针对具体案例运用这些原则和方法去分析问题，解决问题，做到理论与实践相结合，提高其作为商务人员的素质。
3、学时安排

国际商务合同为6学分的核心课程，其授课进程为18周，每周6学时。

二、有关说明和实施要求

1、考纲与教材的关系

本考试大纲本着科学性、指导性、可行性和可检查性的原则，所作的各项规定是商务英语专业核心课程“国际商务合同”编写教材、个人自学、国家考试命题，社会助学和检查学习质量的依据。“国际商务合同”教材的总体要求和总体水平以及教材的选材、习题设计等方面与大纲中规定的课程性质、任务、内容、考核目标等方面的内容相一致。

2、考核目标

为了使本课程的自学考试达到标准化、规范化的要求，本大纲在规定各章自学考试内容提要的基础上，对各章规定了考核目标，包括考核知识点和考核要求，明确考核目标、可使应考者进一步了解考试内容和要求，知道怎么学和怎么考，更有目的有计划地学习教材；可使社会助学单位知道应该如何组织教学，根据应考者的实际情况进行辅导，使之达到既定的要求；可使命题单位正确把握试题的广度、深度和难易程度。

    考核知识点是指考核知识范围的广度，明确考生最低限度应该掌握的知识内容。

    考核要求是指需要应考者掌握知识的深度和应用知识的能力。本大纲中的考核要求按照“识记”、“领会”、“应用”三个应达到的能力层次来规定。三个能力层次是递进的等级关系，各个能力层次的含义如下：

    识记：能认知有关的概念、原则、方法的含义，并能表述和判断其是与非。这是最低层次的要求。

    领会：在识记的基础上，能全面把握有关的基本概念、基本原则、基本方法、并能表述其基本内容和基本道理，分析相关问题的区别和联系。这是较高层次的要求。

应用：在领会的基础上，能运用基本概念、基本原则、基本方法等去分析有关的理论问题，处理某些实际问题，进行分析。这是最高层次的要求。

3、命题原则

（1）本课程考试的命题，应根据本大纲所规定的考试内容提要和考试目标，确定考试范围和考核标准，不要扩大或缩小考试范围，也不要提高或降低考核标准。考试内容要覆盖到各个章节，并适当突出课程的重点内容，难易程度要适中。            

    （2）试题要合理安排题目的考察能力层次结构。每份考卷中各种能力层次题目所占的分数比例一般为：识记占20%，领会占30%，应用占50%。                            

    （3）试题要合理安排难度结构。试题难易程度可分为易、较易、较难、难四个等级。每份试卷中，不同难易程度试题的分数比例一般为：易占20%；较易占40%；较难30%；难占10%。

     试验难度和能力层次不是一个概念，在各能力层次中都会有不同难度的问题，切勿将二者混淆。在每一个能力层次的题目中，都会难易程度不同的问题。 

    （4）本课程考试要合理安排试卷的题型结构。本课程的试题题型包括名词解释，翻译合同条款，合同起草题，每次考试应设有数套考题，供考生抽签之用。

（5）评分要求采用百分制，60分为及格。考试为一次性通过。

4、学习要求

    在每章的“学习目的和要求”中，对不同的问题的学习要求，选用几种不同含义的词汇加以表述，以体现学习应达到的深浅程度。

    识记：是指要求应考者对本课程的基本知识和相关知识应有所知晓。

    理解：是指要求应考者对课程的基本概念和基本原则，要在了解的基础上，知道“是什么”并从道理上懂得“为什么”。

    应用：是指要求应考者对本课程的重要概念和重要原理，要在一般理解的基础上，能融会贯通地分析其基本特征和全部内涵，论述其他概念、原理的相关性。能综合运用所学的基本方法和基本技能，根据所给定的特殊条件，灵活自如地处理专业问题。

上述要求很难截然区分，这里只是做一概要的界定。
5、自学教材

    （1）指定教材

《国际合同实务教程》，庞冬梅主编，黑龙江大学出版社 2009年4月1版

（2）专业自学参考书

《国际商务合同起草与翻译》 胡庚深 王春晖 申云桢 外文出版社 2001年

6、自学方法


根据本课程的目的要求，应考者在学习中应该着重掌握以下几个环节：

　　（1）认真阅读教材。阅读教材是基本的教学环节。只有把教材仔细消化了，其他学习环节才能搞好。如果不把教材真正弄懂弄通，就忙于阅读其他教学资料或做复习题，必然事倍功半。阅读教材前，应先看自学大钢中的学习目的和要求及内容提要，理解每一章节的要点，然后系统地读书。读书时，首先要掌握每一章的梗概，弄清每一章的重点内容；其次在全面理解每章内容的基础上，要把本章与以前各章内容联系起来加以思考。

（2）作好读书笔记。写读书笔记是巩固所学知识的一个重要方法，这对于自学尤为重要。阅读教材是理解课程内容的基础，但看了书并不一定就能弄懂弄通，更不一定就能学得扎实。要切实掌握课程内容，必须将读书与思考结合起来，手脑并用，通过笔记用自己的英语表述出来，变成自己的东西。

    写笔记的方法可以多种多样，如写内容提要、名词解释、问题解答、学习心得等等。

（3）参阅有关资料。《国际合同实务教程》一书中包含大量的概念、基本术语及专业知识等内容。应考者如觉得书上解释不够详细，还可适当查阅一些参考书，如百科全书等。

（4）认真完成作业。《国际合同实务教程》每章都设有复习题，应考者应在认真读书的基础上做好这一练习，以便复习巩固所学知识。在完成作业过程中要注意三个问题：看清题意，按复习题中提出的要求进行；仔细做题，要认真细致地对待作业中的语言，努力做到用词恰当，语法正确；尽是用自己的语言来回答问题。书上的复习题是为应考者掌握各章的重点提供线索的，不是考试题。考试题中会有各种变化。

（5）注意联系与对比。了解主要俄语国家的民族组成，文化传统，法律体系。掌握这些国家的基本情况，进一步加深对这些国家的了解。

7、社会助学

社会助学是高等教育自学考试的必要条件，要切实抓好。社会助学单位和辅导教师应注意如下几项要求：

（1）要把握社会助学的正确导向。社会助学单位和辅导教师应根据自学考试大纲规定的考试内容和考核目标，认真研究指定教材，明确本课程的特点、学习范围和学习要求，对自学者进行切合需要的辅导，并从学习方法上给以指导。特别要注意引导他们全面系统地掌握课程内容，不搞猜题押题，防止把“助学”变成“助考”。

（2）要正确处理专业知识和实际运用英语能力的关系。要自学者一方面要求了解和掌握这些国家的地理、历史、经济、政治等方面的基础知识，另一方面则通过听讲、阅读、讨论、做作业等方式，扩大词汇量，复习巩固综合英语课中所学到的知识和技能，进一步提高实际运用英语的能力。

（3）要正确处理一般和重点的关系。课程内容有一般和重点之分，但两者是密切联系，不可分离的，不掌握全面就不可能深入重点，而且考试的内容要覆盖全部课程的。因此，社会助学单位和辅导教师都应指导自学者全面系统地学习教材，掌握全部考试内容和考核知识点，在此基础上再对重点问题深入研究。要此导自学者把全面理解和重点深入探讨结合起来，切忌孤立地只抓重点。

（4）要正确处理基础知识和应用能力的关系。社会助学单位和辅导教师既要重视基础理论知识，又要重视语言应用能力的培养；要在全面辅导的基础上，着重培养应考生分析问题和解决问题的能力，引导学员将简单应用综合应用联系起来，把学到的有关基础理论知识和技艺转化成应用的能力。
三、课程内容和考核目标

第一章 国际商务合同概述

一、学习的目的和要求

通过本章的学习，使学生掌握国际商务合同的定义、合同缔结方的定义及其客体和对象。通过学习了解关于合同的基本理论知识。

二、学习要点

第一节 国际商务合同的概念和种类

1、 国际商务合同的定义

2、 国际商务合同的种类

第二节 国际商务合同的当事人

1、国际商务合同的当事人

2、法人

3、自然人

第三节 国际商务合同的客体和对象

1、基本概念

2、交易

3、租赁和长期租赁

4、国际旅行

5、国际生产和科技合作

6、代理服务

7、运输

8、保险

三、考核知识点

1． 国际商务合同的定义、种类

2． 国际商务合同的当事人及对象和客体

四、考核要求

识记：国际商务合同的概念

应用：国际商务合同的主要方面

第二章 国际商务合同的订立流程

一、学习的目的和要求

通过本章的学习，使学生了解国际商务合同订立的主要流程。典型商务合同的基本流程（包括进出口）由一定的连贯阶段组成，并办理相关的附属文件。
二、学习要点

第一节 与国外建立伙伴关系

1、 订立合同时提议的表现方式
2、 准备提议书和函询

第二节 订货与合同的签订

1、 订货

2、 签订合同

第三节 供货与结算条件的选择

1、 供货与结算条件选择概述

2、 供货的基本条件

3、 结算形式的选择

第四节 合同的执行

1、 合同执行过程

2、 合同执行的文件

3、 合同执行的原则和对象

三、考核知识点

1. 国际合同的订立流程

2. 供货的基本条件

3. 结算形式

四、考核要求

1. 识记：国际合同的订立流程

2. 应用：国际商务合同的订货、供货及结算的基本方式

第三章 国际货物销售合同

一、学习的目的和要求

   通过本章的学习，让学生掌握销售合同的概念，它的分类和特点，分析合同条款的内容，它的执行程序和执行责任。

二、学习要点

第一节 销售合同概述

1、 销售合同概念

2、 销售合同的种类和特点

3、 对合同内容的要求

第二节 国际货物销售合同的内容分析

1、 序言部分

2、 合同对象

3、 合同价格和总额

4、 供货期

5、 支付条件

6、 包装和标记

7、 所有权的转变

8、 保障

9、 制裁

10、保险

11、不可抗力情况

12、仲裁

13、合同票据

三 考核知识点

1. 销售合同的概念、种类和特点

2. 国际销售合同的基本内容

四  考核要求 

1. 识记：销售合同的概念、种类和特点

2. 应用：把握国际销售合同的内容在实际中的运用

第四章 国际商务合同范本

一、学习的目的和要求

通过本章学习，使学生了解最常用的国际商务合同，了解由俄罗斯法律专家和经济专家直接制定的典型和基本合同范本。

二、学习要点

第一节 公路货物买卖合同

第二节 铁路货物买卖合同

第三节 技术服务合同

第四节 代理协议

第五节 许可证买卖合同

第六节 运输工具租赁合同

第七节 货物保险合同

第八节 发运合同

第九节 仓储合同

第十节 货运合同

第十一节 国际交货合同

第十二节 委托合同

第十三节 经纪人服务合同

第十四节 经销合同

第十五节 代理合同

第十六节 寄售合同

三、考核知识点

国际商务合同最常用的种类及基本内容

四、考核要求

1. 识记：国际商务合同最常用的种类列举

2. 应用：国际商务合同最常用类型在实际中的应用

第二部分 涉俄商务合同

第五章  中俄外贸组织交货的一般条件

一、学习的目的和要求

通过本章学习，使学生了解在中俄外贸组织交货中有哪些条件，掌握专业术语并会在实践中运用。

二、学习要点

第一节 交货条件

第二节 交货的期限和日期

第三节 货物的数量和质量

第四节 包皮、包装和标记

第五节 交货通知 

第六节 支付手续

第七节 罚款制裁

第八节 索赔

第九节 仲裁

第十节 附则

三、考核知识点

1. 中俄外贸组织交货的一般条件

2. 在交货时支付的手续

四、考核要求

1. 识记：中俄外贸组织交货的一般条件有哪些

2. 应用：组织交货条件在实际中的具体运用

第六章 中俄典型商务合同样本

一、学习的目的和要求

通过本章的学习，使学生了解典型的中俄商务合同的具体流程，掌握外贸销售合同分类及合同条款，并学会在实际中自己拟定合同文本。

二、学习要点

第一节 中俄货物销售合（FOB条款）

1、 外贸销售合同分类

2、 合同序言部分

3、 合同条款正文

第二节 中俄货物销售合同样本
1、 俄文合同样本

2、 中文合同样本

第三节 中国出口食品合同样本

1、 中国出口罐头合同样本（俄文）

2、 中国出口罐头合同样本（中文）

第四节 航空运输合同样本

1、 航空运输货物合同（俄文）

2、 航空运输货物合同（中文）

第五节 包机运输合同样本

1、 包机运输合同样本（俄文）

2、 包机运输合同样本（中文）

第六节 外商代理协议样本

1、 外商代理协议样本（俄文）

2、 外商代理协议样本（中文）

三、考核知识点

了解中俄典型商务合同文本类型

四、考核要求

1. 识记：外贸销售合同分类

2. 应用：外贸销售合同条款在实际中的应用

3. 了解：各类中俄典型商务合同的特点

第七章 涉俄商务合同范本

一、 学习的目的和要求

通过本章学习使学生了解涉俄商务合同的基本样本，如公民个人买卖合同、法人买卖合同、交货合同、预购合同、不动产买卖合同、土地买卖合同、企业买卖合同、易货合同、承包合同及服务合同等。

二、 学习要点

第一节 公民个人买卖合同

1、 合同对象

2、 双方权利和义务

3、 结算价格和手续

4、 双方责任

5、 其他条件

6、 双方地址和签字

第二节 法人买卖合同

1、合同对象

2、双方权利和义务

3、支付额和手续

4、双方责任和争端解决程序

5、其他条件

6、双方签字

第三节  交货合同

1、合同对象

2、交货条件

3、双方权利和义务

4、结算价格和手续

5、货物质量

6、货物交付

7、双方责任

8、争议解决程序

9、其他条件

10、双方地址和银行账号

第四节 预购合同

1、合同对象

2、 双方义务

3、 结算手续

4、 货物转交地点

5、 双方责任

6、 争端解决程序

7、 最后的条款

第五节  不动产买卖合同

1、合同对象

2、双方义务

3、合同金额和结算手续

4、双方责任

5、争端解决程序

6、最后条款

第六节 土地买卖合同

1、合同对象

2、合同支付

3、 土地买卖

4、 双方义务

5、 其他条件

第七节 企业买卖合同

1、 合同对象

2、 双方义务

3、 企业价格和结算手续

4、 双方责任

5、 争端解决方式

6、 最后条款

第八节 易货合同

1、 合同对象

2、  双方权利和义务

3、  结算额和手续

4、  其他条件

5、  双方责任

第九节 承包合同

1、 合同对象

2、 双方权利和义务

3、 合同价和结算手续

4、 双方责任

5、 争端解决方式

6、 最后条款

第十节 服务合同

1、 合同对象

2、 双方权利和义务

3、 合同价和结算方式

4、 双方责任

5、 争端解决方式

6、 最后条款

三、考核知识点

掌握几种基本的涉俄商务合同范本

四、考核要求

1. 了解：公民个人买卖合同、法人买卖合同、土地买卖合同及企业买卖合同的特点

2. 应用：在实践中会灵活运用各种形式的合同及其拟定。

附录：题型举例

l. Выберите самый подходящий вариант

1.Для заключения (совершения) большинства контрактов достаточно согласия сторон, поэтому такие контракты называются _______.

а. реальными  б. нереальными  в. консенсуальными  г. существенными

2. _____ определяет вид действия или операции: купля-продажа, аренда, поручение и т.д.

а. объект  б.  субъект  в. предмет  г. другой 

3. Купля-продажа является самым распространенным видом ______ операций в международной торговой практике.

а. индивидуальных  б. коммерческих   в. хозяйственных  г. промышленных

4. Страхование—система экономических отношений между юридическими и _____ лицами, предусматривающая образование специального страхового фонда и его использование.  

а. личными  б. официальными  в. физическими  г. специальными 

5. Право – система _____ социальных норм, охраняемых силой государства, обеспечивающего юридическую регламентацию общественных отношений в масштабе всего общества.

а. обязательных  б. государственных  в. общеобязательных  г. Нужных
Il. Заполните пропуски. 

1. Под международным коммерческим контрактом понимается сделка между двумя или несколькими сторонами, находящимися в разных странах, по поставке установленного количества ___________ единиц и/или оказании услуг в соответствии с согласованными сторонами условиями.

2. В зависимости от __________ и объекта, а также иных условий возникают разные виды контрактов, которые весьма существенно отличаются по форме и содержанию.
3. Установление делового контакта с ____________ партнерами — это первый этап подготовки международной коммерческой сделки.

4. Твердая оферта может быть направлена только одному из ____________ покупателей с указанием срока, в течение которого продавец является связанным своим предложением и не может повторить аналогичное другому партнеру.

5. Контракт купли-продажи—это коммерческий ______________, представляющий собой договор поставки товара и, если необходимо, сопутствующих услуг, согласованный и подписанный экспортером и импортером.
lll. Объясните следующие термины.

1. Сделка 

2. Аккредитив

3. Форс-мажор

4. Арбитраж

5. Договор

lV. Переведите следующие фразы на русский язык.

1. 货物的包皮和包装应该符合合同规定的技术条件。

2. 海运交货，在合同规定的售方国港口船面交货条件下进行。

V. Переведите следующие фразы на китайский язык. 

1. Поставки товаров при железнодорожных перевозках будут производиться на условиях франко—вагон продавца на пограничной железнодорожной станции страны покупателя на российско-китайской границе.

2. Качество китайских товаров должно соответствовать государственным стандартам КНР или обусловленным в контракте техническим условиям и должно быть подтверждено продавцом или изготовителем товара их сертификатами о качестве.
Vl. Ответьте на вопросы по следующим контрактам.

ОБЩИЕ УСЛОВИЯ ПОСТАВОК ТОВАРОВ МЕЖДУ КИТАЙСКМИ И РОССИЙСКИМИ ВНЕШНЕТОРГОВЫМИ ОРГАНИЗАЦИЯМИ

УСЛОВИЯ ПОСТАВОК ТОВАРОВ
Статья 1
Поставки товаров при морских перевозках будут производиться на условиях фоб порт страны продавца, предусмотренный в контракте.

Расходы, связанные с погрузкой товаров и укладкой их в трюме, а также другие расходы, связанные со сдачей товаров, несет продавец. Необходимые сепарационные материалы и вентиляционные приспособления собеспечиваются продавцом. Стоимость сепарационных материалов и вентиляционных приспособлений оплачивается продавцом за счет покупателя (авансируется).

Ответственность и риски в отношении поставляемого товара переходят с продавца на покупателя с момента погрузки товара в трюм судна.

По просьбе покупателя продавцом может быть зафрахтовано судно и отправлен товар в адрес покупателя. В этом случае покупатель оплачивает продавцу фактическую стоимость фрахтования судна на условиях, которые будут согласовываться между продавцом и покупателем в каждом отдельном случае фрахтования. Если стороны не договорились об условиях фрахтования, то в этом случае фрахтование судна остается на обязанности покупателя.

Статья 2

Поставки товаров при железнодорожных перевозках будут производиться на условиях франко—вагон продавца на пограничной железнодорожной станции страны покупателя на российско-китайской границе.

Эти поставки будут осуществляться в соответствии с «Соглашением о международном железнодорожном грузовом сообщении» (СМГС).

Ответственность и риски в отношении поставляемого товара переходят с продавца на покупателя с момента перехода ответственности со сдающей железной дороги на дорогу, принимающую груз.

Статья 3

Поставки товаров при речных или автомобильных перевозках будут производиться на условиях франко российско-китайская граница. Ответственность и риски в отношении поставляемого товара при речных перевозках переходят с продавца на покупателя с момента перехода грузом российско-китайской границы, а при автомобильных перевозках—с момента подписания приемосдаточного акта на пограничных передаточных пунктах.

Статья 4

Поставки товаров при воздушных перевозках будут производиться на условиях франко-борт самолета в аэропорту страны продавца.

Ответственность и риски в отношении поставляемого товара переходят с продавца на покупателя с момента погрузки товара на борт самолета.

При отправках товаров по почте расходы, связанные с отправкой посылок, несут продавец и покупатель, каждый в пределах территории своего государства.

Ответственность и риски в отношении поставляемого товара переходят с продавца на покупателя с момента сдачи посылки почтовому учреждению, занимающемуся от правкой. 

Вопросы:

(1) На каких условиях будут производиться поставки товаров при морских перевозках?

(2) Кто несет расходы, связанные с погрузкой товаров и укладкой их в трюме?

(3) Когда переходят с продавца на покупателя ответственность и риски в отношении поставляемого товара, при морских перевозках?

(4) На каких условиях будут производиться поставки товаров при железнодорожных перевозках?

(5) Когда переходят с продавца на покупателя ответственность и риски в отношении поставляемого товара при речных перевозках?
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